
APRENDER
VENHA VER TUDO QUE VOCÊ IRÁ

O MELHOR CURSO DO
BRASIL

 

 SOBRE CRÉDITO RURAL



MÓDULO 1

MÓDULO 1
1. AGRONEGÓCIO
1.1 Origem, contextualização e evolução do agronegócio no Brasil e no
mundo
1.2 Gestão de Risco no Agronegócio
1.3 Principais riscos no agronegócio: produção, mercado, financeiro,
jurídicos, conflitos gerencias e sucessórios.

MÓDULO 2

2. CRÉDITO RURAL
Módulo 2.1
2.1  Aspectos Constitucionais do Crédito Rural como matéria de ordem
pública e a Política agrícola.
2.2 L egislações aplicadas ao Crédito Rural
2.3  Políticas de crédito rural, objetivos e fundamentos
2.4  Funcionamento, órgãos, destinatários e requisitos de concessão do
crédito rural
2.5  Títulos de crédito – Cédula de Crédito Rural, Cédula de Crédito
Bancário e Nota de Crédito Rural
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MÓDULO 2.2

2.6 CPR - CDA/WA - CIR 
- CDCA e LCA 
2.7 Encargos legais e ilegais nas CCR e CCB: Limitações, prazos, juros, capitalização e
correções.
2.8 Reembolso das operações de Crédito Rural
2.9 Operacões mata -mata e encadeamento contratual – Desvirtuamento ilegal do
crédito rural
2.10 Do Direito Subjetivo a prorrogação das operações de Crédito Rural
2.11 Aspectos gerais dos principais instrumentos de financiamentos privado.

MÓDULO 3

3 PROCEDIMENTOS ADMINISTRATIVOS
3.1  Do direito à prorrogação dos débitos rurais em relação a incapacidade
temporária de pagamento dos produtores – Requisitos autorizadores e prazos.
3.2  Do Requerimento Administrativo e documentos essenciais para instruir o
pedido
3.3  Laudo de Frustação de Receitas e Laudo de Incapacidade Temporária de
Pagamento
3.4  Técnicas de renegociação do financiamento rural e redução do impacto do
inadimplemento;
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MÓDULO 4
INSTRUMENTOS E TESES JUDICIAIS PARA DEFESA PRODUTOR RURAL EM RELAÇÃO A
OPERAÇÕES DE CRÉDITO RURAL
4.1  Ação Declaratória Mandamental
4.2  Ação Constitutiva Negativa – Revisional
4.3  Embargos a Execução
4.4  Das matérias preliminares
4.5  Exibição incidental de documentos
4.6  Da concessão de tutela provisória de urgência de natureza cautelar .
4.7  Das matérias de mérito
4.8 Dos pedidos

MÓDULO 5

AÇÕES JUDICIAIS EM FAVOR DOS PRODUTORES RURAIS
5.1  Execução das diferenças de correção monetária de financiamentos rurais
firmados com o Banco do Brasil, decorrentes do plano Collor de março de 1990,
reconhecidas na Ação Civil Pública nº 94.000.514-1 da JF-DF
5.2  Critérios de Cálculo para apuração das diferenças
5.3  Ordem cronológica da ação de Plano Collor Rural
5.4  Securitização da dívida rural e a possibilidade de execução fiscal
5.5  Legislação
5.6  Inscrição em dívida ativa dos créditos rurais cedidos à União
5.7  Execução Fiscal e instrumentos de defesa.
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MÓDULO 6 

6.1  Mercado de carbono e legislação aplicada
6.2  Títulos verdes e sua cadeia negocial
6.3  PSA - prestação de serviços ambientais

MÓDULO 7

ESTUDOS DE CASOS PRÁTICOS COM ELABORAÇÃO DE PEÇA ADMINISTRATIVA 
E JUDICIAL E ANALISE DOS TÍTULOS DE CRÉDITO RURAL
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AULA BÔNUS 1 - PROF. FELIPE ESTEVES

Os 5 pilares da holding rural
1.  Produtor rural: entender para atender
2.  Organização, regularização e proteção patrimonial
3.  Engenharia e arquitetura societária
4.  Planejamento tributário antes e depois da holding
5.  Sucessão patrimonial e familiar
 

AULA BÔNUS 2 - PROF. GABRIELA KREBS

INTELIGÊNCIA EMOCIONAL E NEGOCIAÇÃO
MÓDULO 1 - INTELIGÊNCIA EMOCIONAL
1. O que é Inteligência Emocional;
2. Entendo como funciona nosso mecanismo emocional é cognitivo;
3. Aprendendo a Desenvolver Habilidades Emocionais;
MÓDULO 2 - NEGOCIAÇÃO
1. Conceito e Princípios;
2. Fases da Negociação;
3. Como se preparar para uma Negociação;
4. Aprendendo a Negociar com pessoas difíceis;
5. Como detectar e neutralizar as Estratégias Ardilosas de uma negociação;
6. Roteiro para uma Negociação e Exercícios Práticos.
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AULA BÔNUS 3 - MARCOS PAULO SILVA

LAUDO DE INCAPACIDADE TEMPORÁRIA DE PAGAMENTO.
1. Requisitos imprescindíveis para elaboração do laudo.
2. Critérios objetivos e subjetivos
3. Transformando números e letras. 

NOSSO PRESENTE PARA VOCÊ!

O ALUNO QUE MELHOR SE DESTACAR DURANTE O
CURSO, IRÁ SER CONVIDADO A PASSAR UMA

SEMANA INTEIRINHA NO NOSSO ESCRITÓRIO,
VIVENCIANDO NA PRÁTICA O DIA A DIA DE UM

ADVAGRO!



POSSUI INTERESSE? EM BREVE INSCRIÇÕES ABERTAS!

FIQUE ATENTO AS NOSSAS REDES SOCIAIS

@DIREITO_ADVAGRO

@WEINMANN_COLBEICH_ADV


